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CHƯƠNG III. KẾ HOẠCH TẠP LẬP NGUỒN VỐN 

 

Cùng với ý tưởng kinh doanh thì vốn luôn là yếu tố quan trọng trong quá trình 

khởi sự doanh nghiệp. Khoản tiền cần thiết để khởi sự kinh doanh, được gọi là “vốn đầu 

tư”, có thể được phân loại như sau: “Vốn khởi sự” là những gì bạn  cần để mua sắm thiết 

bị, tiến hành các thủ tục pháp lý, hay mua nguyên vật liệu,... và “vốn hoạt động” là khoản 

tiền bạn cần để thanh toán các hóa đơn cho đến khi công việc kinh doanh của bạn sinh lời 

đủ để trang trải các chi phí đó. 

(Ví dụ, để sản xuất ra một chai nước khoáng tốn khoảng 5.000 đồng. bạn cho rằng 

mức vốn 5.000đ là đủ để khởi sự kinh doanh. thì thực tế mức vốn chuẩn bị phải tối thiểu 

20.000 đồng thì mới duy trì được sản xuất. Vì một chai nước sản xuất trên dây chuyền đã 

hết 5.000 đồng, nguyên vật liệu đang chờ cũng khoảng 5.000 đồng, chai nước đang trên 

đường vận chuyển cho khách mất 5.000 đồng, khách hàng mua tuần sau mới trả tiền tốn 

thêm 5.000 đồng nữa.) 

(Các công ty mới với số vốn không đủ cuối cùng sẽ thất bại. Đây là một thực tế 

trong thế giới kinh doanh. Chính vì việc có đủ tiền hay có khả năng huy động đủ số tiền 

cần thiết cho hoạt động khởi sự kinh doanh có vai trò quan trọng đến như vậy.) 

3.1. Nguồn vốn cho khởi nghiệp 

Có hai vấn đề cơ bản về vốn mà bất cứ một doanh nhân nào khi khởi nghiệp đều 

phải giải quyết, đó là: cần bao nhiêu vốn để kinh doanh? (Số lượng vốn phải phù hợp với 

ý định kinh doanh của bạn, chúng ta không thể đầu tư 10 tỷ vào một cửa hàng bia tươi 

bình dân cũng như không thể bỏ ra 10 triệu nếu muốn mở công ty chứng khoán) Có thể 

huy động vốn từ nguồn nào? Trả lời được hai câu hỏi này đồng thời cũng giải quyết được 

hai vấn đề khác cũng hết sức quan trọng là chi phí vốn và thời điểm cần huy động vốn. 

Có nhiều nguồn vốn mà một doanh nhân mới khởi nghiệp có thể tiếp cận. Mỗi 

nguồn vốn có quy mô, điều kiện tiếp cận, chi phí, ưu điểm và hạn chế khác nhau. Cần 

phải căn cứ vào thời điểm, mục đích và điều kiện của doanh nghiệp tại thời điểm cần huy 

động để lựa chọn nguồn vốn hiệu quả nhất. 
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Nguồn vốn cho khởi nghiệp có thể chia thành các nguồn chính sau đây:  

 Nguồn tài chính cá nhân bao gồm: Tiền của các thành viên sáng lập; huy động từ bạn 

bè, gia đình, người thân; và tự huy động bằng các hình thức huy động sáng tạo  

 Vay nợ từ các tổ chức tín dụng  

 Vốn đầu tư từ các quỹ đầu tư mạo hiểm  

 Một số hình thức tài trợ khác  

3.2. Kế hoạch tạo lập nguồn vốn 

3.2.1. Vốn của các thành viên sáng lập  

Phần lớn các doanh nhân khởi nghiệp đều sử dụng nguồn vốn của chính bản thân 

mình. Nguồn vốn này có thể là tiền tiết kiệm cá nhân, tiền được thừa kế, cho tặng, cũng 

có thể do bán các động sản và bất động sản.  

Mỗi doanh nhân cần quyết định mình sẽ bỏ ra bao nhiêu để bắt đầu kinh doanh. 

Có người sẵn lòng bán nhà, bán tất cả tài sản cá nhân để kinh doanh như Konozuke 

Matshusita, ông chủ của Tập đoàn Matshusita với hai thương hiệu nổi tiếng Panasonic và 

National, đã phải bán cả đồ nữ trang của vợ để có tiền mở xưởng. Tuy nhiên, thông 

thường, các doanh nhân không khởi nghiệp bằng việc bán tất cả các tài sản mà chỉ sử 

dụng một khoản tiền nhất định nào đó. 

 Việc sử dụng vốn của các thành viên sáng lập để tiến hành các hoạt động sản xuất 

kinh doanh không chịu áp lực về thời hạn thanh toán cũng như chi phí vốn như sử dụng 

vốn vay. Quyền kiểm soát doanh nghiệp nằm trong tay các thành viên sáng lập, không 

phải chia sẻ cho người ngoài như trường hợp kêu gọi góp vốn. Tuy nhiên, cũng không 

nên bỏ ra những đồng cuối cùng vào kinh doanh để đề phòng trường hợp cần tiền gấp mà 

không thể huy động nhanh từ các nguồn khác.  

3.2.2. Vốn vay  

3.2.2.1. Vốn vay từ bạn bè, gia đình, người thân 

Vốn vay từ bạn bè, gia đình, người thân thường là những khoản vốn không lớn 

nhưng rất hữu ích trong giai đoạn đầu khi doanh nghiệp khó tiếp cận các nguồn vốn khác. 
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Tuy nhiên, cũng giống như những nguồn vốn khác, vốn từ bạn bè, gia đình, người thân 

cũng có nhiều điểm lợi và nhiều điểm hạn chế. 

 Ưu điểm: 

Nguồn vốn này có ưu điểm là lãi suất thường thấp thậm chí bằng không, các điều kiện 

tiếp cận không quá ngặt nghèo. Không những thế, đến hạn trả nợ mà doanh nghiệp chưa 

thu xếp được tiền có thể xin khất nợ thêm một thời gian nữa. 

 Hạn chế:  

- Thứ nhất, các khoản đầu tư của họ không phải là đầu tư vào một vụ làm ăn mà 

là đầu tư cho chính người chủ của doanh nghiệp. Các khoản đầu tư này đều 

dưới dạng là một khoản cho vay bất kể là đầu tư dưới dạng vốn hay vốn chủ sở 

hữu. Do đó, trong trường hợp nào cũng cần hoàn trả nếu không muốn mất bạn 

bè, người thân.  

- Thứ hai, mặt trái của việc khất nợ dễ dàng là người cho vay có thể cần tiền bất 

thình lình, không có kế hoạch từ trước trong khi các khoản thu chi của doanh 

nghiệp đều được lên kế hoạch cụ thể. 

- Thứ ba, trong nhiều trường hợp, các khoản vay có thể làm cho mối quan hệ 

với bạn bè, người thân xấu đi. Điều đó khiến cho việc huy động vốn từ nguồn 

này trở nên hạn chế. Nếu cần huy động từ nguồn này, chủ doanh nghiệp cần cân 

nhắc kỹ càng và phải có thỏa thuận bằng văn bản để tránh các xung đột có thể 

xảy ra. 

3.2.2.2. Vốn vay từ ngân hàng, các tổ chức tín dụng 

Đây là nguồn vốn lớn, phổ biến và rất sẵn sàng để cho vay. Tuy nhiên, có một 

thực tế là các ngân hàng, các tổ chức tín dụng vì lý do an toàn thường muốn cho các 

doanh nghiệp đã hoạt động ổn định vay hơn là các doanh nghiệp mới khởi sự vay. 

Ưu điểm của vốn vay từ ngân hàng và các tổ chức tín dụng là không phải chia sẻ 

quyền sở hữu, tiền trả lãi vay được coi là chi phí kinh doanh nên được khấu trừ vào 

doanh thu. Tuy nhiên, vay ngân hàng và các tổ chức tín dụng luôn bị sức ép rất lớn về 

việc thanh toán đúng hạn cả gốc và lãi. 
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Để vay được vốn ngân hàng cần có tài sản thế chấp. Tài sản thế chấp có thể là bất 

động sản, tài khoản tiết kiệm hoặc chính tài sản mà doanh nghiệp dùng vốn vay để đầu 

tư. Đến kỳ hạn thanh toán nếu doanh nghiệp không có khả năng trả nợ cả gốc và lãi thì 

tài sản thế chấp sẽ được ngân hàng dùng để thanh toán khoản nợ. 

Hồ sơ vay vốn từ các ngân hàng, các tổ chức tín dụng về cơ bản gồm 4 phần. 

 Hồ sơ pháp lý, bao gồm: 

- Điều lệ Công ty/Tổng công ty. 

- Giấy phép thành lập/Đăng ký kinh doanh/Giấy phép đầu tư. 

- Quyết định bổ nhiệm Giám đốc. 

- Quyết định bổ nhiệm Kế toán trưởng. 

- Giấy chứng nhận mã số thuế. 

 Hồ sơ khoản vay, bao gồm: 

- Đơn/Giấy đề nghị vay vốn (thường theo mẫu có sẵn của ngân hàng). 

- Phương án vay vốn: mục đích sử dụng, giải trình hiệu quả của phương án. 

- Kế hoạch trả nợ gốc/lãi. 

 Hồ sơ tài sản đảm bảo khoản vay, bao gồm:  

- Đối với bất động sản: Giấy chứng nhận quyền sở hữu nhà và quyền sử dụng 

đất ở, Giấy chứng nhận quyền sử dụng đất… 

- Đối với động sản: Giấy đăng ký tài sản, Hóa đơn tài chính, Tờ khai hải quan, 

Hợp đồng mua bán hàng hóa, Giấy chứng nhận quyền sở hữu tài sản hoặc giấy 

tờ đặc biệt khác…  

- Các quyền bao gồm: quyền tác giả, quyền sở hữu công nghiệp, quyền đòi nợ, 

quyền được nhận bảo hiểm, các quyền tài sản khác phát sinh từ hợp đồng hoặc từ các văn 

bản pháp lý khác, quyền đối với phần vốn góp trong doanh nghiệp, 

quyền khai thác tài nguyên, các quyền và quyền lợi phát sinh trong tương lai 

(nếu có)… 

- Các giấy tờ khác: giấy chứng nhận bảo hiểm tài sản, giấy phép xây dựng 

(nhà, xưởng)… 
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 Hồ sơ tài chính (thường từ 2 – 3 năm gần nhất), bao gồm: 

- Bảng cân đối kế toán.  

- Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh. 

- Thuyết minh báo cáo tài chính. 

- Báo cáo lưu chuyển tiền tệ. 

3.2.3. Vốn từ các quỹ đầu tư mạo hiểm (Venture Capital) 

Đầu tư mạo hiểm là một ngành kinh doanh trong đó các quỹ đầu tư tài chính tiến 

hành các hoạt động đầu tư nhằm thu lợi nhuận. Các doanh nghiệp nói chung và các doanh 

nghiệp mới khởi sự nói riêng phải coi các Quỹ đầu tư mạo hiểm (Venture Capital – VC) 

là khách hàng. Với khách hàng thông thường, doanh nghiệp bán sản phẩm hàng hóa, dịch 

vụ thì với các VC, doanh nghiệp bán ý tưởng kinh doanh. Thành công của việc tiếp cận 

nguồn vốn này chính là thuyết phục được các nhà đầu tư chuyên nghiệp bỏ tiền ra. 

Một số điểm cần lưu ý đối với các doanh nghiệp khi tiếp cận nguồn vốn từ các 

VC: 

- Thực chất các VC cũng ít khi thật sự mạo hiểm do phần lớn những người điều 

hành không phải là nhà đầu tư và phải chịu trách nhiệm trước nhà đầu tư của họ. Do đó 

nếu doanh nghiệp chuẩn bị các bản báo cáo rõ ràng và kế hoạch kinh doanh cụ thể 

sẽ có cơ hội nhận được khoản đầu tư cao hơn.  

- Cần “Biết người – Biết ta” vì các VC không chỉ có trong tay ý tưởng kinh doanh 

của doanh nghiệp, họ còn có rất nhiều ý tưởng độc đáo khác. Do đó, không nên cho 

rằng ý tưởng của mình là độc đáo nhất và có tư tưởng, hành động như thể mình sẽ được 

đầu tư dù bất cứ chuyện gì. 

- Thể hiện sự trung thực và chuyên nghiệp, tránh khoa trương hay hứa hẹn những 

việc nằm ngoài khả năng thực hiện của mình. Các nhà đầu tư thật sự và nhân viên 

làm việc tại các quỹ đánh giá cao tính trung thực và tin tưởng vào những người 

chuyên nghiệp.  

- Sự có mặt của VC trong hội đồng quản trị có thể sẽ gây những rắc rối trong 

quá trình kinh doanh. VC sẽ hành động vì mục tiêu lợi nhuận, họ có thể không hiểu 

hoặc cố tình lờ đi triết lý kinh doanh và giá trị cốt lõi của doanh nghiệp. Khi VC rút vốn, 
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họ cũng có thể chuyển nhượng số cổ phần của mình cho các đối tác còn 

kém thiện chí hơn. 

- Các cam kết đầu tư vốn sẽ không được thực hiện một cách đơn giản và dễ dàng, 

vốn sẽ được giải ngân từ từ và căn cứ trên kết quả hoạt động kinh doanh cụ thể của 

doanh nghiệp nhận vốn. 

- Các cam kết hỗ trợ từ đội ngũ quản lý tài ba và nhiều kinh nghiệm sẽ rất khó 

thành hiện thực do các VC còn rất nhiều việc để làm và còn nhiều công ty để đầu tư. 

Ở Việt Nam, làn sóng đầu tư mạo hiểm chỉ thật sự phát triển từ sau năm 2001 với sự ra 

đời của một loạt các quỹ đầu tư như IDG, Vinacapital, Mekong Capital, Dragon 

Capital… Một số thông tin cơ bản về các quỹ đầu tư mạo hiểm hiện đang hoạt động 

tại Việt Nam như: 

Bảng 3.1: Thông tin cơ bản về các Quỹ đầu tư mạo hiểm đang hoạt động tại 

Việt Nam 

Tên quỹ Năm Vốn 

(USD) 

Thông tin 

IDG Ventures Vietnam 2004 100 triệu www.idgvv.com.vn 

Vinacapital 2003 2 tỷ www.vinacapital.com 

Mekong Capital 2001  www.mekongcapital.com 

The Mekong Enterprises Fund, Ltd  18,5 triệu www.mekongcapital.com 

The Mekong Enterprises Fund II, Ltd  50 triệu www.mekongcapital.com 

The Vietnam Azalea Fund, Ltd  100 triệu www.mekongcapital.com 

Dragon Capital VP đại diện  www.dragoncapital.com 

 

3.2.4. Các nguồn vốn khác 

Doanh nghiệp có thể huy động nguồn vốn từ một số nguồn sau: 

 Đầu tư chiến lược cũng có thể là một lựa chọn tốt để bắt đầu hoặc mở rộng 

công việc kinh doanh. Thông thường nhà đầu tư chiến lược có thể là một công ty 

lớn trong ngành hoặc một lĩnh vực kinh doanh có thể sử dụng dịch vụ lẫn nhau. Đối tác là 
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doanh nghiệp lớn trong ngành thường đầu tư với một điều khoản độc quyền và không 

muốn các doanh nghiệp khác trong ngành có được sản phẩm, công nghệ hoặc dịch 

vụ của doanh nghiệp trước khi họ chiếm lĩnh toàn bộ thị trường. Đầu tư chiến lược có thể 

có nhiều dạng, bao gồm vốn sở hữu, khoản cho vay, khoản trả trước, 

cam kết khả năng nhận được đầu tư, đổi sản phẩm, dịch vụ lấy vốn... Còn đối tác đầu tư 

chiến lược trong lĩnh vực kinh doanh có thể sử dụng dịch vụ lẫn nhau sẽ có sản phẩm, 

dịch vụ mà bạn cần và cần sản phẩm, dịch vụ mà bạn có. 

 Bán hàng trả trước là cách mà doanh nghiệp đề nghị khách hàng tài trợ cho 

hoạt 

động kinh doanh của mình. Với cách này doanh nghiệp có thể có một khoản nợ 

ngắn hạn, có thể ảnh hưởng đến doanh thu và lợi nhuận do bán hàng ở mức giá thấp 

hơn nhưng cũng mang lại nhiều lợi ích. Lợi ích của cách huy động vốn này là chi 

phí vốn thấp, tạo điều kiện giúp doanh nghiệp lập kế hoạch bán hàng – doanh thu – lợi 

nhuận, cho phép doanh nghiệp tập trung vào chất lượng sản phẩm dịch vụ, giúp 

duy trì công việc kinh doanh ổn định và bền vững.  

 Nhà cung cấp cũng có thể giúp doanh nghiệp giải quyết một phần khó khăn về 

vốn khi cho doanh nghiệp nợ tiền, trả góp khi mua các loại máy móc thiết bị, nguyên vật 

liệu. 

 Ngoài ra, tiền mua máy móc, thiết bị cũng có thể được tài trợ từ các công ty cho 

thuê tài chính. Khi đó tài sản thế chấp chính là các tài sản mà doanh nghiệp mới 

đầu tư còn doanh nghiệp sẽ có nghĩa vụ trả một khoản tiền định kỳ bao gồm lãi và 

một phần nợ gốc. 

3.3. Kế hoạch doanh thu và chi phí 

3.3.1. Phân loại chi phí 

3.3.1.1. Chi phí sản xuất sản phẩm 

Chi phí sản xuất trong doanh nghiệp là biểu hiện bằng tiền của toản bộ hao phí lao 

động sống và lao động vật hoá cần thiết mà doanh nghiệp đã chi ra để tiến hành hoạt 

động sản xuất trong một thời kỳ nhất định. 
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Để tiến hành hoạt động sản xuất kinh doanh, doanh nghiệp cần phải có đầy đủ yếu 

tố cơ bản là: Lao động, tư liệu lao động và đối tượng lao động Quá trình sử dụng các yếu 

tố cơ bản trong sản xuất cũng đồng thời là quá trình doanh nghiệp phải chi ra những chi 

phí sản xuất tương ứng: tương ứng với việc sử dụng tài sản cố định là chi phí về khấu hao 

tài sản cố định; tương ứng với việc sử dụng nguyên vật liệu, nhiên liệu là chi phí về 

nguyên vật liệu, nhiên liệu; tương ứng với việc sử dụng lao động là tiền lương, tiền công, 

chi phí bảo hiểm xã hội, bảo hiểm y tế, kinh phí công đoàn Trong điều kiện nền kinh tế 

hàng hoá và cơ chế hạch toán kinh doanh, mọi chi phí tiền lương, bảo hiểm xã hội, kinh 

phí công đoàn là biểu hiện bằng tiền của hao phí lao động sống, chi phí về khấu hao tài 

sản cố định, nguyên vật liệu, nhiên liệu là biểu hiện bằng tiền của hao phí lao động vật 

hoá. 

Một doanh nghiệp sản xuất ngoài những hoạt động có liên quan đến sản xuất và 

sản phẩm hoặc lao vụ, còn có những hoạt động kinh doanh khác có tính chất sản xuất, ví 

dụ như hoạt động bán hàng, hoạt động quản l , các hoạt động mang tính chất sự nghiệp 

Do đó, không phải bất cứ khoản chi phí nào của doanh nghiệp cũng được gọi là chi phí 

sản xuất mà chỉ những khoản chi phí cho việc tiến hành sản xuất mới được gọi là chi phí 

sản xuất. 

Chi phí sản xuất của doanh nghiệp phát sinh thường xuyên trong suốt quá trình tồn 

tại và hoạt động của doanh nghiệp Nhưng để phục vụ cho quản l và hạch toán kinh 

doanh, chi phí sản xuất phải được tính toán tập hợp theo từng thời kỳ: hàng tháng, qu , 

năm phù hợp với kỳ báo cáo Chỉ những chi phí sản xuất mà doanh nghiệp bỏ ra trong kỳ 

mới được tính vào chi phí sản xuất trong kỳ Trong doanh nghiệp chi phí sản xuất bao 

gồm nhiều loại có tính chất kinh tế, mục đích sử dụng, công cụ trong quá trình sản xuất… 

khác nhau Để phục vụ cho công tác quản l chi phí sản xuất phục vụ cho công tác tính giá 

thành sản phẩm, kế toán cần phải phân loại chi phí sản xuất Thông thường, người ta sử 

dụng các cách thức sau đây để phân loại chi phí sản xuất: 

Phân loại chi phí sản xuất theo yếu tố: Mỗi yếu tố chi phí sản xuất phát sinh 

trong kỳ đều có mục đính và công dụng nhất định đối với hoạt động sản xuất kinh doanh 

Theo cách phân loại này, căn cứ vào mục đính và công dụng của chi phí trong sản xuất để 
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chia ra các khoản mục chi phí khác nhau Do vậy, toàn bộ chi phí sản xuất phát sinh trong 

kì được chia làm các khoản mục chi phí sau: 

Chi phí nguyên vật liệu trực tiếp: Chi phí về nguyên liệu, vật liệu chính, phụ, 

nhiên liệu sử dụng vào mục đính trực tiếp sản xuất sản phẩm  

Chi phí nhân công trực tiếp: Bao gồm chi phí về tiền công, tiền trích bảo hiểm xã 

hội, bảo hiểm y tế và kinh phí công đoàn  

Chi phí sản xuất chung: Đây là những chi phí dùng cho hoạt động sản xuất chung 

ở các phân xưởng, tổ đội sản xuất ngoài hai khoản mục chi phí trực tiếp ở trên bao gồm 

các khoản sau: 

 Chi phí nhân viên phân xưởng: Tiền lương, tiền công, các khoản phụ cấp, trích 

bảo hiểm cho nhân viên quản l phân xưởng, nhân viên thống kê, thủ kho, kế toán, tiếp 

liệu, công nhân vận chuyển, sửa chữa ở phân xưởng  

 Chi phí vật liệu: Chi phí vật liệu sử dụng chung cho phân xưởng như vật liệu để 

sửa chữa, bảo dưỡng tài sản cố định của phân xưởng, vật liệu văn phòng và những vật 

liệu dùng cho nhu cầu quản l chung ở phân xưởng, tổ, đội sản xuất  

 Chi phí dụng cụ sản xuất: Phản ánh chi phí công cụ, dụng cụ cho nhu cầu sản 

xuất chung ở phân xưởng, tổ sản xuất, như khuôn mẫu dụng cụ giá lắp, dụng cụ bảo hộ 

lao động  

 Chi phí khấu hao tài sản cố định: Phản ánh toàn bộ số tiền trích khấu hao của 

TSCĐ hữu hình, vô hình, thuê ngoài sử dụng ở các phân xưởng  

 Chi phí quản lý doanh nghiệp: Tiền lương, tiền công, các khoản phụ cấp, bảo 

hiểm… cho cán bộ quản lý , chi phí chung phát sinh trong quá trình quản lý doanh nghiệp  

 Chi phí dịch vụ mua ngoài: là chi phí về lao vụ, dịch vụ mua từ bên ngoài để 

phục vụ cho hoạt động sản xuất chung ở phân xưởng, tổ đội sản xuất như chi phí về điện, 

nước, khí nén, hơi, điện thoại 

 Chi phí khác bằng tiền  

Phân loại chi phí sản xuất theo khoản mục tính giá thành: Theo tiêu thức này 

thì các chi phí giống nhau được sắp xếp vào một yếu tố, không phân biệt chi phí đó phát 
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sinh trong lĩnh vực hoạt động nào, ở đâu Căn cứ vào tiêu thức này, chi phí sản xuất được 

phân loại thành: 

 Chi phí nguyên vật liệu  

 Chi phí nhân công. 

 Chi phí khấu hao tài sản cố định  

 Chi phí dịch vụ mua ngoài  

 Chi phí khác bằng tiền Cách phân loại này có ưu điểm giúp cho doanh nghiệp 

biết được kết cấu, tỷ trọng của từng loại chi phí mà doanh nghiệp đã chi ra trong kỳ 

Phân loại chi phí theo mối quan hệ với sản lượng sản xuất (hay mức độ hoạt 

động của doanh nghiệp): chi phí được chia thành biến phí và định phí. 

Biến phí (chi phí khả biến): Là những chi phí thay đổi về tổng số, và tỷ lệ so với 

khối lượng công việc hoàn thành Tuy nhiên, chi phí biến đổi tính trên một đơn vị sản 

phẩm lại có tính cố định. 

Định phí (chi phí cố định): Là những chi phí không đổi về tổng số so với khối 

luợng công việc hoàn thành Định phí trên một đơn vị sản phẩm lại thay đổi Phân loại 

theo khoản mục này tạo điều kiện thuận tiện cho công việc lập kế hoạch và kiểm tra chi 

phí, đồng thời làm căn cứ để ra các quyết định kinh doanh Để quản l tốt chi phí, ngoài 

việc phân loại doanh nghiệp còn phải xem xét cơ cấu chi phí sản xuất để có định hướng 

điều chỉnh tỷ trọng các loại chi phí trong giá thành sản xuất sản phẩm Trong đó, cần phải 

chú là các doanh nghiệp trong các ngành sản xuất khác nhau hay thậm chí trong cùng một 

ngành sản xuất có thể có cơ cấu chi phí khác nhau Cơ cấu chi phí chịu sự tác động của 

các nhân tố như: Loại hình và quy mô sản xuất của từng doanh nghiệp, trình độ sản xuất, 

công nghệ - trang thiết bị, công tác tổ chức, năng lực quản lý , tay nghề của người lao 

động… 

3.3.1.2. Chi phí tiêu thụ  

Nếu xem xét hoạt động tiêu thụ là một quá trình thì hoạt động tiêu thụ sản phẩm là 

một quá trình bao gồm từ việc nghiên cứu nhu cầu thị trường, biến nhu cầu đó thành nhu 

cầu mua thực sự của người tiêu dùng, tổ chức sản xuất, chuẩn bị sản phẩm, tổ chức bán 
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và các hoạt động dịch vụ khách hàng sau khi bán Để thực hiện hoạt động tiêu thụ sản 

phẩm doanh nghiệp cũng cần bỏ ra những chi phí nhất định, bao gồm: 

Chi phí trực tiếp tiêu thụ sản phẩm: Chi phí chọn lọc, đóng gói; chi phí bao bì; 

chi phí vận chuyển, bảo quản; chi phí lưu kho, bến bãi… 

Chi phí hỗ trợ tiêu thụ sản phẩm: bao gồm chi phí điều tra nghiên cứu thị 

trường; chi phí quản cáo giời thiệu sản phẩm; chi phí bảo hành…  

Ngoài ra, để thực hiện tốt việc tiêu thụ sản phẩm, doanh nghiệp còn cần phải chú 

đến các hoạt động như: xây dựng chiến lược và kế hoạch tiêu thụ sản phẩm; tổ chức và 

quản l kênh phân phối; tổ chức dịch vụ bán hàng và sau bán hàng; tổng kết, đánh giá, 

điều chỉnh hoạt động tiêu thụ… Những chi phí này và chi phí hỗ trợ tiêu thụ sản phẩm 

ngày càng chiếm tỷ trọng lớn và có xu hướng tăng lên trong nền kinh tế thị trường. 

3.3.1.3. Chi phí hoạt động tài chính và chi phí hoạt động bất thƣờng của doanh 

nghiệp 

Chi phí hoạt động tài chính: Là các khoản chi phí hoặc các khoản lỗ liên quan 

đến các hoạt động đầu tư tài chính, chi phí cho vay và đi vay vốn, chi phí góp vốn liên 

doanh, lỗ chuyển nhượng chứng khoán ngắn hạn, chi phí giao dịch bán chứng khoán; các 

khoản lập và hoàn nhập dự phòng giảm giá đầu tư chứng khoán ngắn hạn, đầu tư khác; 

các khoản lỗ về chênh lệch tỷ giá ngoại tệ … 

Chi phí hoạt động bất thường (khác): Bao gồm các khoản chi phí như chi phí 

nhượng bán, thanh l tài sản cố định; giá trị tổn thất sau khi đã giảm trừ và các khoản chi 

phí bất thường khác. 

3.3.2. Giá thành sản phẩm  

Xuất phát từ mục đính sản xuất và nguyên tắc kinh doanh trong nền kinh tế thị 

trường mọi sản phẩm khi được tạo ra luôn được các doanh nghiệp quan tâm đến hiệu quả 

do nó mang lại Để sản xuất và tiêu thụ một sản phẩm thì doanh nghiệp phải tốn hết bao 

nhiêu chi phí, các loại chi phí và tỷ trọng của từng loại chi phí, khả năng để hạ thấp các 

loại chi phí này Chỉ tiêu thoả mãn được những thông tin mang nội dung trên chính là giá 

thành sản phẩm  
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Giá thành sản phẩm là biểu hiện bằng tiền của toàn bộ chi phí mà doanh 

nghiệp bỏ ra để hoàn thành việc sản xuất hoặc để sản xuất và tiêu thụ một loại 

sản phẩm nhất định. 

Giá thành sản phẩm và chi phí sản xuất có mối quan hệ chặt chẽ với nhau: chi phí 

sản xuất hợp thành giá thành sản phẩm nhưng không phải toàn bộ chi phí sản xuất phát 

sinh trong kỳ đều được tính vào giá thành sản xuất trong kỳ Trong đó, giá thành sản 

phẩm phản ánh lượng chi phí để hoàn thành sản xuất hay sản xuất và tiêu thụ một đơn vị 

sản phẩm hoặc một khối lượng sản phẩm nhất định, còn chi phí sản xuất và lưu thông sản 

phẩm thể hiện số chi phí mà doanh nghiệp bỏ ra để sản xuất và tiêu thụ sản phẩm trong 

một thời kỳ nhất định, thường là một năm Để đáp ứng các yêu cầu quản l , hạch toán và 

kế hoạch hoá giá thành cũng như yêu cầu xây dựng giá cả hàng hoá, giá thành được xem 

xét dưới nhiều góc độ khác nhau. 

Phân loại theo thời gian và nguồn số liệu tính giá thành sản phẩm thì giá thành 

gồm: 

Giá thành kế hoạch: Việc tính toán, xác định giá thành kế hoạch sản phẩm được 

tiến hành trước khi tiến hành quá trình sản xuất, chế tạo sản phẩm do bộ phân kế hoạch 

thực hiện Giá thành kế hoạch của sản phẩm được tính trên cơ sở chi phí sản xuất kế 

hoạch và được xem là mục tiêu phấn đấu của doanh nghiệp, là cơ sở để phân tích, đánh 

giá tình hình thực hiện kế hoạch giá thành, kế hoạch hạ giá thành của doanh nghiệp  

Giá thành định mức: Cũng giống như giá thành kế hoạch, giá thành định mức 

cũng có thể thực hiện được trước khi sản xuất tạo sản phẩm dựa vào các định mức, dự 

toán chi phí Giá thành định mức được xem là thước đo chính xác để xác định kết quả sản 

xuất kinh doanh  

Giá thành thực tế: Khác với hai loại giá thành trên, giá thành thực tế của sản 

phẩm, lao vụ chỉ được xác định khi qua quá trình sản xuất, chế tạo sản phẩm đã được 

hoàn thành và dựa trên cơ sở số liệu chi phí sản xuất thực tế đã phát sinh tập hợp trong kỳ 

Giá thành thực tế sản phẩm là chỉ tiêu tổng hợp phản ánh kết quả phấn đấu của doanh 

nghiệp trong việc tổ chức và sử dụng các giải pháp kinh tế kỹ thuật để sản xuất sản phẩm, 
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là cơ sở xác định kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh, có ảnh hưởng trực tiếp đến thu 

nhập của doanh nghiệp. 

Phân loại theo phạm vi phát sinh chi phí thì giá thành sản xuất bao gồm: 

Giá thành sản xuất (giá thành phân xưởng): Là chỉ tiêu phản ánh tất cả những 

chi phí phát sinh liên quan đến việc sản xuất, chế tạo sản phẩm trong phạm vi phân 

xưởng như chi phí nguyên vật liệu trực tiếp, chi phí nhân công trực tiếp và chi phí sản 

xuất chung tính cho những sản phẩm, công việc, lao vụ đã hoàn thành. Đây là giá căn cứ 

tính toán giá vốn hàng bán và lợi nhuận gộp ở các doanh nghiệp sản xuất. 

Giá thành toàn bộ (giá thành tiêu thụ): Giá thành toàn bộ của sản phẩm chỉ được 

tính toán xác định khi sản phẩm, công việc và lao vụ được tiêu thụ. Nó là căn cứ tính toán 

và xác định lợi nhuận trước thuế của doanh nghiệp Giá thành tiêu thụ hay giá thành đầy 

đủ được tính như sau: 

Giá thành toàn 
bộ của sản 

phẩm tiêu thụ 
= 

Giá thành sản 
xuất của sản 

phẩm 
+ 

Chi phí 
bán hàng 

+ 
Chi phí 

quản lý DN 

 

Như đã phân tích ở trên, chi phí sản xuất hợp thành giá thành sản phẩm nhưng 

không phải toàn bộ chi phí sản xuất phát sinh trong kỳ đều được tính vào giá thành sản 

xuất trong kỳ. Giá thành sản xuất được tính như sau: 

Giá thành sản 
xuất 

= 
Chi phí sản xuất 

phát sinh trong kỳ 
+ 

Chênh lệch 
sản phẩm dở dang 

Trong đó: 

Chênh lệch 
sản phẩm dở 

dang 
= 

Sản phẩm 
dở dang đầu kỳ 

- 
Sản phẩm 

dở dang cuối kỳ 

 

Giá vốn hàng bán là giá trị của toàn bộ hàng hóa được tiêu thụ trong kỳ, có thể đã 

được thanh toán hoặc xác nhận thanh toán 

Giá vốn hàng bán = 
Giá thành 
sản xuất 

+ 
Chênh lệch 

thành phẩm tồn kho 
 

Chênh lệch = Thành phẩm - Thành phẩm 
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thành phẩm tồn 
kho 

tồn kho đầu kỳ tồn kho cuối kỳ 

3.3.3. Doanh thu của doanh nghiệp  

Theo quy định tại điều 8 Luật thuế thu nhập doanh nghiệp số 14/2008/QH12 ngày 

03 tháng 06 năm 2008 của Quốc Hội khóa 12: Doanh thu là toàn bộ tiền bán hàng, tiền 

gia công, tiền cung ứng dịch vụ, trợ giá, phụ thu, phụ trội mà doanh nghiệp được hưởng 

Doanh thu được tính bằng đồng Việt Nam, trường hợp có doanh thu bằng ngoại tệ thì 

phải quy đổi ngoại tệ ra đồng Việt Nam theo tỷ giá giao dịch bình quân trên thị trường 

ngoại tệ liên ngân hàng do Ngân hàng Nhà nước Việt Nam công bố tại thời điểm phát 

sinh doanh thu bằng ngoại tệ Căn cứ vào nguồn hình thành thì doanh thu của doanh 

nghiệp bao gồm: 

 Doanh thu từ hoạt động kinh doanh 

 Doanh thu từ hoạt động tài chính 

 Doanh thu từ hoạt động bất thường  

Đối với doanh thu từ hoạt động kinh doanh, mỗi loại hình kinh doanh với các hoạt 

động khác nhau thì doanh thu cũng khác nhau: 

 Đối với các doanh nghiệp khai thác, sản xuất, chế biến… Doanh thu là toàn bộ 

số tiền bán sản phẩm, bán thành phẩm, bao bì, nguyên vật liệu… 

 Đối với các doanh nghiệp trong ngành xây dựng: Doanh thu là giá trị công trình 

hoàn thành, bàn giao. 

 Đối với các doanh nghiệp trong ngành vận tải: Doanh thu là tiền cước phí  

 Đối với các doanh nghiệp trong ngành thương mại, dịch vụ, nhà hàng, ăn uống: 

Doanh thu là tiền bán hàng  

 Đối với hoạt động đại lý , ủy thác: Doanh thu là tiền hoa hồng 

 Đối với hoạt động kinh doanh tiền tệ: Doanh thu là tiền lãi vay  

 Đối với hoạt động bảo hiểm: Doanh thu là phí bảo hiểm  

 Đối với hoạt động cho thuê: Doanh thu là tiền thuê  

 Đối với hoạt động văn hóa, nghệ thuật, biểu diễn, thể thao: Doanh thu là tiền bán 

vé 



15 
 

3.4. Lợi nhuận của doanh nghiệp 

Lợi nhuận của doanh nghiệp là khoản chênh lệch giữa doanh thu và chi phí mà 

doanh nghiệp bỏ ra đạt được doanh thu đó từ các hoạt động của doanh nghiệp đưa lại. Lợi 

nhuận là kết quả tài chính cuối cùng của các hoạt động sản xuất, kinh doanh, hoạt động 

tài chính, hoạt động khác đưa lại, là chỉ tiêu chất lượng để đánh giá hiệu quả kinh tế các 

hoạt động của doanh nghiệp. Bất kỳ một doanh nghiệp nào hoạt động trong cơ chế thị 

trường, điều đầu tiên mà họ quan tâm đó là lợi nhuận. Đây là một chỉ tiêu kinh tế tổng 

hợp phản ánh hiệu quả của quá trình kinh doanh, là yếu tố sống còn của doanh nghiệp. 

Doanh nghiệp chỉ tồn tại và phát triển khi nó tạo ra lợi nhuận, nếu doanh nghiệp hoạt 

động không có hiệu quả, thu không đủ bù đắp chi phí đã bỏ ra thì doanh nghiệp sẽ bị đào 

thải, đi đến phá sản. Đặc biệt trong điều kiện kinh tế thị trường có sự cạnh tranh diễn ra 

ngày càng gay gắt và khốc liệt vì vậy lợi nhuận là yếu tố cực kỳ quan trọng và quyết định 

đến sự tồn tại của DN. 

Doanh nghiệp có lợi nhuận cao sẽ có điều kiện nâng cao thu nhập, cải thiện đời 

sống người lao động, tạo hưng phấn kích thích trí sáng tạo, phát huy cao nhất khả năng 

của nhân viên trong doanh nghiệp, là cơ sở cho những bước phát triển tiếp theo. 

 Đối với nhà nước, thông qua lợi nhuận của doanh nghiệp, Nhà nước tiến hành thu 

thuế thu nhập doanh nghiệp tăng tích luỹ cho xã hội, là công cụ điều chỉnh nền kinh tế vĩ 

mô. Thuế thu nhập doanh nghiệp đánh vào phần lợi nhuận mà doanh nghiệp thu trong kỳ, 

nên khi lợi nhuận của doanh nghiệp càng cao thì số thuế mà Nhà nước nhận được càng 

nhiều. Đó chính là nguồn tài chính để Nhà nước tiến hành tái sản xuất mở rộng, phát triển 

kinh tế xã hội, củng cố an ninh quốc phòng, nâng cao đời sống vật chất và tinh thần cho 

nhân dân. 

3.5. Một số loại thuế, phí đối với DN 

3.5.1. Thuế giá trị gia tăng  

Giá trị gia tăng (GTGT) là khoản giá trị tăng thêm của hàng hóa, dịch vụ phát sinh 

trong quá trình sản xuất, lưu thông đến tiêu dùng. 

 Thuế GTGT là loại thuế chỉ  đánh vào phần giá trị tăng thêm qua mỗi khâu 

của quá trình sản xuất kinh doanh.  
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Tổng số thuế thu được ở mỗi khâu bằng chính số thuế tính trên giá bán cho người 

tiêu dùng cuối cùng. Đây là loại thuế gián thu, do người sản xuất kinh doanh nộp hộ 

người tiêu dùng thông qua việc tính gộp thuế này vào giá bán người tiêu dùng phải thanh 

toán. Những quy định của pháp luật về đối tượng chịu thuế, đối tượng không chịu thuế, 

người nộp thuế, căn cứ và phương pháp tính thuế, khấu trừ và hoàn thuế GTGT được quy 

định trong Luật Thuế giá trị gia tăng 2009  

Đối tượng chịu thuế giá trị gia tăng: Đối tượng chịu thuế GTGT là hàng hóa, 

dịch vụ sử dụng cho sản xuất, kinh doanh và tiêu dùng ở Việt Nam (Điều 3 – Luật Thuế 

giá trị gia tăng 2009), trừ 25 đối tượng không thuộc diện chịu thuế (Điều 5 – Luật Thuế 

giá trị gia tăng 2009)  

Thuế suất thuế giá trị gia tăng: Điều 8 – Luật Thuế giá trị gia tăng 2009 quy định 

3 mức thuế suất thuế GTGT là 0%, 5% và 10% Cụ thể như sau: 

Mức thuế suất 0% áp dụng đối với hàng hóa, dịch vụ xuất khẩu, vận tải quốc tế 

và hàng hóa, dịch vụ không chịu thuế giá trị gia tăng quy định tại Điều 5 của Luật này khi 

xuất khẩu, trừ các trường hợp chuyển giao công nghệ, chuyển nhượng quyền sở hữu trí 

tuệ ra nước ngoài; dịch vụ tái bảo hiểm ra nước ngoài; dịch vụ cấp tín dụng, chuyển 

nhượng vốn, dịch vụ tài chính phái sinh; dịch vụ bưu chính, viễn thông; sản phẩm xuất 

khẩu là tài nguyên, khoáng sản khai thác chưa qua chế biến  

Mức thuế suất 5% áp dụng đối với hàng hoá, dịch vụ sau đây: 

 Nước sạch phục vụ sản xuất và sinh hoạt 

 Phân bón, thuốc phòng trừ sâu bệnh, chất kích thích tăng trưởng 

 Thức ăn gia súc, gia cầm và thức ăn cho vật nuôi khác 

 Dịch vụ phục vụ sản xuất nông nghiệp 

 Sản phẩm trồng trọt, chăn nuôi, thuỷ sản chưa qua chế biến 

 Mủ cao su sơ chế, nhựa thông sơ chế 

 Thực phẩm tươi sống; lâm sản chưa qua chế biến, trừ gỗ, măng 

 Đường, phụ phẩm trong sản xuất đường 
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 Sản phẩm thủ công sản xuất bằng nguyên liệu tận dụng từ nông nghiệp, bông sơ 

chế, giấy in báo 

 Máy móc, thiết bị chuyên dùng phục vụ cho sản xuất nông nghiệp 

 Thiết bị, dụng cụ y tế; thuốc phòng bệnh, chữa bệnh; sản phẩm hóa dược, dược 

liệu 

 Giáo cụ dùng để giảng dạy và học tập; dụng cụ chuyên dùng cho giảng dạy, 

nghiên cứu, thí nghiệm khoa học 

 Hoạt động văn hoá, triển lãm, thể dục, thể thao; biểu diễn nghệ thuật; sản xuất 

phim; nhập khẩu, phát hành và chiếu phim 

 Đồ chơi cho trẻ em, sách các loại 

 Dịch vụ khoa học, công nghệ 

Mức thuế suất 10% áp dụng đối với hàng hoá, dịch vụ không bao gồm các hàng 

hóa, dịch vụ kể trên 

Phương pháp tính thuế giá trị gia tăng: Có hai phương pháp tính thuế GTGT là 

phương pháp khấu trừ thuế và phương pháp tính thuế trực tiếp trên giá trị gia tăng (Điều 

10, 11 – Luật Thuế giá trị gia tăng 2009). Các đơn vị tổ chức kinh doanh khi áp dụng 

phương pháp khấu trừ thuế yêu cầu phải sử dụng hóa đơn giá trị gia tăng Khi lập hóa đơn 

phải ghi đầy đủ giá bán chưa có thuế (kể cả phụ thu, phí ngoài giá bán), thuế GTGT, tổng 

giá thanh toán đối với người mua. Số thuế GTGT phải nộp theo phương pháp khấu trừ 

được tính theo công thức sau: 

Số thuế GTGT 

phải nộp 
= 

Số thuế GTGT 

đầu ra 
- 

Số thuế GTGT 

đầu vào 

Trong đó, số thuế GTGT đầu ra bằng tổng số thuế GTGT của hàng hóa, dịch vụ 

bán ra ghi trên hóa đơn GTGT; số thuế GTGT đầu vào được khấu trừ bằng tổng số thuế 

GTGT ghi trên hóa đơn GTGT mua hàng hóa, dịch vụ hay chứng từ nộp thuế GTGT của 

hàng hóa nhập khẩu. 

 Phương pháp tính thuế trực tiếp trên giá trị gia tăng được được áp dụng đối với cơ 

sở kinh doanh và tổ chức, cá nhân nước ngoài kinh doanh không có cơ sở thường trú tại 
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Việt Nam nhưng có thu nhập phát sinh tại Việt Nam chưa thực hiện đầy đủ chế độ kế 

toán, hóa đơn, chứng từ; hoạt động mua bán vàng bạc, đá quý. Số thuế GTGT phải nộp 

theo phương pháp tính thuế trực tiếp trên giá trị gia tăng được tính theo công thức sau: 

Số thuế GTGT 

phải nộp 
= 

GTGT của HH, DV 

chịu thuế bán ra 
x 

Thuế suất thuế GTGT 

của HH, DV tương ứng 

Trong đó GTGT của hàng hóa, dịch vụ được xác định bằng giá thanh toán của 

hàng hóa dịch vụ bán ra trừ giá thanh toán của hàng hóa dịch vụ mua vào tương ứng. 

3.5.2. Thuế tiêu thụ đặc biệt 

Thuế tiêu thụ đặc biệt là loại thuế gián thu, đánh vào một số loại hàng hóa đặc 

biệt. Doanh nghiệp là người nộp thuế nhưng thực chất người tiêu dùng mới chịu thuế vì 

thuế được cộng vào với giá bán. Căn cứ tính thuế tiêu thụ đặc biệt là giá của hàng hóa, 

dịch vụ chịu thuế và thuế suất Thuế tiêu thụ đặc biệt phải nộp được tính theo công thức 

sau: 

Số thuế TTĐB 

phải nộp 
= 

Giá tính thuế 

TTĐB 
x 

Thuế suất thuế 

TTĐB 

 

3.5.3. Thuế thu nhập doanh nghiệp 

Thuế thu nhập là thuế đánh vào thu nhập của các nhân và pháp nhân.  

Trong trường hợp đánh vào thu nhập của cá nhân, nó được gọi là thuế thu nhập cá 

nhân. Còn trong trường hợp đánh vào thu nhập của pháp nhân, nó được gọi là thuế doanh 

nghiệp, thuế thu nhập doanh nghiệp, thuế sự nghiệp, thuế lợi nhuận, v v  

Ở hầu hết các nước, thuế thu nhập là nguồn thu của chính quyền trung ương Ở 

Việt Nam, những vấn đề có liên quan đến thu nhập và nộp thuế thu nhập của doanh 

nghiệp được quy định chi tiết trong Luật Thuế thu nhập doanh nghiệp 2009. 

Đối tượng nộp thuế thu nhập doanh nghiệp: Người nộp thuế thu nhập doanh 

nghiệp là tổ chức hoạt động sản xuất, kinh doanh hàng hoá, dịch vụ có thu nhập chịu 

thuế, bao gồm: 

 Doanh nghiệp được thành lập theo quy định của pháp luật Việt Nam 
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 Doanh nghiệp được thành lập theo quy định của pháp luật nước ngoài có cơ sở 

thường trú hoặc không có cơ sở thường trú tại Việt Nam 

 Tổ chức được thành lập theo Luật hợp tác xã 

 Đơn vị sự nghiệp được thành lập theo quy định của pháp luật Việt Nam 

 Tổ chức khác có hoạt động sản xuất, kinh doanh có thu nhập  

Luật Thuế thu nhập doanh nghiệp 2009 đã điều chỉnh đối tượng nộp thuế chỉ còn 

là các tổ chức có thu nhập từ hoạt động sản xuất kinh doanh. Còn các cá nhân có thu nhập 

từ doanh nghiệp sẽ chuyển sang nộp thuế thu nhập cá nhân, kể cả hộ kinh doanh cá thể. 

Thu nhập chịu thuế: Người nộp thuế có thể có cả thu nhập phải chịu thuế và thu 

nhập được miễn thuế. Thuế thu nhập phải nộp chỉ tính trên khoản thu nhập chịu thuế. 

Theo quy định của Luật Thuế thu nhập doanh nghiệp, thu nhập chịu thuế là các thu nhập 

sau đây: 

 Thu nhập từ hoạt động sản xuất, kinh doanh hàng hóa, dịch vụ 

 Thu nhập từ chuyển nhượng vốn, chuyển nhượng bất động sản 

 Thu nhập từ quyền sở hữu, quyền sử dụng tài sản 

 Thu nhập từ chuyển nhượng, cho thuê, thanh lý tài sản 

 Thu nhập từ lãi tiền gửi, cho vay vốn, bán ngoại tệ 

 Hoàn nhập các khoản dự phòng 

 Thu khoản nợ khó đòi đã xoá nay đòi được 

 Thu khoản nợ phải trả không xác định được chủ 

 Khoản thu nhập từ kinh doanh của những năm trước bị bỏ sót 

 Các khoản thu nhập khác, kể cả thu nhập nhận được từ hoạt động sản xuất, kinh 

doanh ở ngoài Việt Nam 

Phương pháp tính thuế Tính tính thuế thu nhập doanh nghiệp phải nộp theo công 

thức sau: 

Thuế TNDN 

phải nộp 
= Thu nhập tính thuế x Thuế suất thuế TNDN 
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Thu nhập tính 

thuế 
= Thu nhập chịu thuế - 

Các khoản đƣợc 

miễn giảm thuế 

Trong đó, thu nhập chịu thuế bằng doanh thu trừ các khoản chi được trừ của hoạt 

động sản xuất, kinh doanh cộng thu nhập khác, kể cả thu nhập nhận được ở ngoài Việt 

Nam. Các khoản chi được trừ là các khoản chi thực tế phát sinh liên quan đến hoạt động 

sản xuất kinh doanh của doanh nghiệp; khoản chi có đủ hóa đơn, chứng từ theo quy định 

của pháp luật. Các khoản chi không được trừ khi xác định thu nhập chịu thuế bao gồm 14 

khoản, được quy định rõ tại Khoản 2 – Điều 9 – Luật Thuế thu nhập doanh nghiệp. 

 


